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29 lat rewolucjonizowania
polskiego rynku opakowan

0 sztuce uzytkowey,
szczesciu, dobrych
projektach i walce z czasem
rozmawiamy z Konradem
Ruminskim, projektantem
i wiascicielem firmy Plast
Service Pack

0 W zarzadzaniu firma
Plast Service Pack przy-
sSwiecaja Panu 3 wartosci
- jakosg¢, piekno i uzytecz-
nos¢. Jednak sam pocza-
tek przedsiebiorstwa nie
byt tak oczywisty. Prosze
opowiedzie¢, od czego
zaczeta sie przygoda

z branza opakowan?

- Na przetomie lat 80. i 90.
ubieglego wieku, jako projektant
z wyksztalcenia i tez pasji, pro-
jektowatem opakowania do uzyt-
ku codziennego. Sprzedawatem
efekty swojej pracy za granice do
USA, Danii czy Wielkiej Brytanii,
jednak zarobki w tamtym czasie
byly skromne. Na drodze zawodo-
wej pojawil sie kolega z Akademii
Sztuk Pieknych z Niemiec, ktory
wtedy zajmowat sie projektowa-
niem etykiet do opakowan. Zwro-
cit sie z prosba, zebym opraco-
wat 2,5-litrowy pojemnik. Model
spodobat sie i zlecono wykonanie
formy. To wyzwanie popchne-
fo mnie na nowe tory. Poznalem
wtedy dzisiejszego szefa produkeji
Plast Service Pack, ktory podjat sie
zrobienia formy. Pierwsza wtry-
skarka staneta w moim garazu
w Magdalence. Byta to inwestycja
w niewiadome. Jednak zaryzyko-
watem. Klienci z Niemiec byli za-
chwyceni. Zbieglo sie to ze zmia-
nami gospodarczo-ustrojowymi
w naszym kraju, czyli wprowa-
dzanym tzw. planem Balcerowi-
cza, ktory bezposrednio przelozyt
sie na porazke tego przedsiewzie-
cia. Ostatecznie do wspotpracy nie
doszto, poniewaz ceny po denomi-
nacji okazaty sie za wysokie dla
zagranicznego inwestora.

B Zbieg okolicznosci po-
stawit Pana przed kolej-
nym wyzwaniem

i odpowiedzeniem sobie
na pytanie - co dalej?

- Inwestycja w pierwsza ma-
szyne byta juz faktem. W tym nie-
szczesciu miatem tez troche szcze-
Scia, poniewaz mogtem liczy¢ na
przyjaciot.

B Co ma Pan na mysli?

- Mo¢j serdeczny przyjaciel,
chcac mnie wesprze¢, podpowie-
dziat zebym pojechat do dyrektora
Polifarbu Pilawy. Tam, ku mojemu
zaskoczeniu, zostatem przyjety
z otwartymi ramionami! Pro-
jekt opakowan na farby wykona-
ne z polipropylenu, byt jak strzat
w 10! Puszki metalowe, w ktorych
wtedy mozna bylo kupi¢ farby,
wchodzity w reakcje chemiczng
z wilgocia i po prostu rdzewiaty,
tym samym wptywaty na kolor
i jakos¢ swojej zawartosci. Plasti-
kowe wiaderko zrewolucjonizo-
wato polski rynek farbiarski. Sta-
fo sie to impulsem i inspiracja do
dalszych dziatan. Pojechatem za
granice, zeby zdoby¢ wiedze jak
inni producenci tworza opakowa-
nia z tego surowca, aby ostatecz-
nie oprzec swoje projekty na przy-
ktadach ptynacych z rynku.

podstawowego surowca, czyli po-
lipropylenu, ale takiego dobrej ja-
kosci. Dla przyktadu, wskaznik
plynnosci tego zwigzku chemicz-
nego wtedy wynosit 4, a dzis$ to
ponad 100! Od samego poczatku
dziatania firmy fundament sta-
nowita jakos¢ produkgji, dlatego
wspotpraca z dobrymi dostawca-
mi byla kluczowa, nawet kosztem
wyzszej ceny gotowego wyrobu.
Dzi$ wiem, ze to sie opfacito.
1 Co byto dalej?

- Tworzenie firmy w latach 90.
miato swoje zle strony, o czym

Plast Service Pack dba o srodowisko naturalne:

= wadrozony system BRC,

= Certyfikowany System ISO 14001,

= wdrozony HACCP,

= wykorzystywanie swoich odpaddw produkcyjnych w procesie

produkgji,

= odzyskiwanie od klientw zuzytych opakowan, ktdre wprow-

adzane sa w proces recyklingu,

= korzystanie z surowcow, ktére moga byc 5x przetworzone,

= gwarancja szczelnoSci opakowan z systemem Double Lock, co
stanowi rozwigzanie przyjazne dla uzytkownika i srodowiska,

= surowce produkcyjne i stosowane koncentraty od certyfikowanych
dostawcow, z atestami dla przechowywania zywnosci.

I Wiec tak to sie zaczeto,
wiasciwy cztowiek na
wiasciwym miejscu?

- Mozna tak powiedzie¢. Wro-
citem do Polski i zaczatem projek-
towac, tworzy¢ rysunki technicz-
ne. Kolejnym wyzwaniem bylo
skompletowanie parku maszyno-
wego z wtryskarkami pozwala-
jacymi tworzy¢ pojemnosci 2,51,
51, 101 1 251. Jako ciekawostke do-
dam, Ze najpopularniejsza pojem-
nos¢, ktora sie sprzedaje w milio-
nach sztuk to 101 Pierwsze partie
tworzylem na zasadzie umowy
zlecenia w Zaktadach Radiowych
im. Marcina Kasprzaka w Warsza-
wie. To byty czasy! Popyt na po-
jemniki i wiadra okazat sie wia-
$ciwie nieograniczony! Dlatego
w nie dtugim czasie kupitem nie-
wielka dziatke w Sekocinie Sta-
rym, gdzie zaczatem budowac
swoja pierwsza fabryke. Kupitem
maszyny i od 1992 roku rozpocza-
fem tam regularng produkgje. Co
prawda po pot roku okazato sie,
ze dwie hale to za mato. Co wie-
cej, cata inwestycja zwrocita sie
w blyskawicznym tempie. Kolej-
nym wyzwaniem byta dostepnos¢

zdazytem sie juz przekonac, ale tez
dobre, poniewaz byt to intensyw-
ny czas prywatyzacji wlasnosci
skarbu panistwa. Tym samym zo-
statem wlascicielem catkiem spo-
rego terenu, wraz z cze$cia budyn-
kow administracyjnych po bytym
PKSie w Kolonii Warszawskiej. To
byt rok 1994. Tu dzis miesci sie sie-
dziba Plast Service Pack. Zaczatem
budowac nowe hale, sprowadzac
maszyny, remontowac biurow-
ce. Caly czas wtedy projektowa-
fem opakowania, zreszta robie to
do dzis. Po sukcesie z wiadrami

i puszkami do farb byly pojemni-
ki spozywcze na ryby, ale nie tyl-
ko. Tak minety kolejne lata posze-
rzania grona odbiorcow naszych
produktow.
B Czy byt jeszcze jakis re-
wolucyjny czas w historii
Plast Service Pack?

- To zdecydowanie prace nad
podwdjnym zamknieciem opako-
wan, czyli Double Lock. Przygo-

towania trwaty dosy¢ dtugo, po-
niewaz przed wypuszczeniem na
rynek tego rozwigzania musiatem
mie¢ pewnos¢, ze to bedzie hit!
Innowacyjny system zamykania
spotkat sie z oczekiwanym zain-
teresowaniem. Jego zabezpiecze-
nie wyréznia sie wysokim pozio-
mem szczelnosci oraz odpornoscia
na uderzenia boczne, ktore czesto
skutkuja otwarciem sie pokrywek.

1 Double Lock - rozwigza-
nie nie do podrobienia?

- Dokladnie tak! System jest
obiektem pozadania wielu firm
na catym $wiecie, ale takze celem
konkurencyjnych przedsiebiorstw
usitujacych je podrobi¢. Gwaran-
tuje on nieprzepuszczalno$¢ oraz
wytrzymato$¢, poniewaz pokry-
wa, ktora daje sie tatwo zamknaé
jest odporna na dziatajace na nia
sity. Taka ochrona pozwala na
bezpieczny transport produktow
oraz przechowywanie ich w ma-
gazynie. Innowacyjne wlasciwo-
$ci systemu zostaly potwierdzone
podczas licznych testow i eksper-
tyz. Nasz klient ma szeroki wybor
sposrdd wielu ksztaltow i roznych
pojemnosci wiader oraz puszek,
zawierajacych ten system.

I Wasze produkty
charakteryzuje nie tylko
unikatowa technologia, ale
réwniez estetyka wyko-
nania.

- Swiadomos¢ estetycznej for-
my i funkcjonalnych aspektéw po-
zwala nam na projektowanie opa-
kowan na najwyzszym poziomie.
Dla wzgledéw designerskich ko-
rzystamy z réznych metod zadru-
ku, m.in. sitodruku czy suchego
offsetu, a takze technologii IML
(In-Mould Labelling), polegajacej
na wtapianiu elementu w struk-
ture wyrobu. Standardowym ko-
lorem pojemnikéw jest biaty, ale
na zyczenie klienta moze on zosta¢
zastapiony jedna z ponad 30 barw
z palety. Nasze przedsiebiorstwo
nadaje kierunek swiatowym tren-
dom w branzy opakowan i two-
rzy patenty, ktére wciaz pozostaja
nie do podrobienia. Zespot inzy-

nieréw-projektantéw sukcesyw-
nie wprowadza nowe rozwigza-
nia konstrukcyjne zapewniajace
trwalod¢, wytrzymatodc i szczel-
nos¢ opakowan.
I Stworzyt Pan pierwsze
w Polsce przedsiebiorstwo
produkujace opakowania
z tworzyw sztucznych for-
mowane wtryskowo. Kto
jest dzis waszym odbiorca
i jaki jest zasieg eksportu?
- Dostarczamy wyroby do bli-
sko 30 krajow na $wiecie, w tym
na Cypr, do Nowej Zelandii czy
krajow Afrykanskich. Do samej
Wielkiej Brytanii wyjezdza jedna
ciezardwka dziennie. Eksport sta-
nowi 35-40% calej naszej produk-
qji, a skala dziennej produkcji to
okoto 150 tys. sztuk pojemnikéw
réznej objetosci i przeznaczenia.
Produkty spozywcze, budowla-
ne, chemia gospodarcza, nawozy
ogrodowe — dla wszystkich znaj-
dziemy najlepsze rozwiazanie. Na
tynk, farbe, mase szpachlowa, na-
woz do ogrodu, na proszek do pra-
nia, karme dla zwierzat, popcorn,
marmolade czy rybna safatke. Na
klienta czeka szeroka gama opako-
wan okraglych, prostopadtoscien-
nych, owalnych oraz cylindrycz-
nych od 0,13 litra do 40 litrow.
0 Jakie nowe wyzwania?
—- Dzi$ jezeli chodzi o produk-
ty w formie wiader, to nie mozna
juz za duzo zrobi¢. Zaprojektowa-
fem je juz praktycznie w kazdym
ksztalcie. Teraz nasze nowe kie-
runki rozwoju to oferta dla wy-
posazenia gospodarstwa domo-
wego, w tym lunch boxy, zestawy
grillowe czy wiadra uzytkowe.
Zaspokajajac potrzeby spoleczne
produkowanymi masowo przed-
miotami, bierzemy udziat w kre-
owaniu gustéw i ksztattowaniu
jakosci zycia. Opakowania daw-
no juz przestaty by¢ tylko elemen-
tem chronigcym swoja zawartos¢,
sa absolutnie wszedzie, towarzy-
sza nam w kazdej dziedzinie zy-
cia, dlatego kolejne wyzwanie to
tylko kwestia kreatywnego po-
mystu i jego wykonania. Nasta-
pit estetyczny rozwdj opakowa-
nia na szeroka skale, czyniac go
,niemym sprzedawca”. Obecnie
jest ono waznym elementem sztu-
ki uzytkowej. Ponadto mam takie
nastawienie, Ze chce szczegdlnie
wspierac¢ polski rynek, dlatego
zapraszam do wspotpracy rodzi-
mych producentéw, razem moze-
my wiecej. Wierze, ze tam gdzie
nowoczesnos¢ spotyka sie z tra-
dycja efektem moze by¢ tylko jed-
no - funkcjonalno$¢ w eleganckim
wydaniu.
B Zyczac kolejnych 25 lat
tak rewolucyjnych sukce-
sow, dziekuje za rozmowe.
Monika Klimczyk
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